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Stratejik Planlama ve Rekabet Stratejileri

Amacı: 

Bu seminerin genel amacı, rekabet ve pazarlama stratejileri arasındaki ilişkilerin anlaşılmasına yardım etmektir.

Buna yönelik olarak katılımcıların,

· Rekabet ve rakip kavramı

· Strateji-rekabet ilişkisi

· Sürdürebilir Rekabet

· Oyun Teorisi (Game Theory) ışığından firma stratejisi

· Lider ve lideri takip eden firmaların rekabet stratejileri gibi konularda bilgi sahibi olmalarına yönelik çalışmalar yapılacaktır.

Konular itibariyle alt başlıklar ve bunların süresi:

	
	1. Gün-Sabah

	50 dakika
	Oturum 1:  Rakip kimdir, ya da nedir?

	
	Ara – 15 dk.

	50 dakika
	Oturum 2: Rakipleri sınıflandırmak

	
	Ara – 15 dk.

	50 dakika
	Oturum 3: Rakipleri ve kendimizi tanımak ve anlamak

	
	1. Gün-Öğleden Sonra

	80 dakika
	Oturum 4: Rakipleri ve kendimizi yönlendiren etkileri tanımlamak ve anlamak 

	
	Ara – 20 dk

	80 dakika
	Oturum 5: Sürdürülebilir Rekabet


	
	2. Gün-Sabah

	80 dakika
	Oturum 5: Stratejik rekabet planması

	
	Ara – 20 dk.

	80 dakika
	Oturum 6: SWOT analizi

	
	2.Gün-Öğleden Sonra

	50 dakika
	Oturum 7: Rekabet stratejileri: Oyun Kuramı ile Ortaklaşa Rekabet Kavramı

	
	Ara – 10 dk.

	50 dakika
	Oturum 8: Rekabet Stratejileri: Pazar Liderinin Stratejileri

	
	Ara – 10 dk.

	40 dakika
	Oturum 9: Rekabet Stratejileri: Lideri Takip Edenlerin Stratejileri
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